r Batdn 3:FAT

&ri ke

akilli kEantro

ampalar e % 100 uyum

= maksmum verimililik

Solar urtinlerinizle hangi alanlara
hizmet veriyorsunuz, tirtinleriniz
nerelerde kullanihiyor?

Solar sulama pompa invertoru ile
tarimsal sulama alaninda, ciddi bir
pazarda, aktif olarak rol almay plan-
liyoruz. Elektrigin olmadigi alanlar-

da ciddi enerji problemler yasayan
cgiftgilerimiz icin bicilmis kaftan olan
bu sistemde Tescom gulivencesiyle 6n
plana gikiyoruz.

Hibrit UPS sisteminde ise hizmet alani
¢cok daha genis. UPS ihtiyaci dogan
her mesken, ticarethane ya da kamu
kurumlarina uygulamayi planladigimiz
bu sistem ile artik herkes kendi elekt-
rigini Uretiyor konuma gelecek.

Hibrit sistem ayrica elektrigin olmadigi
bolgelerde de kesintisiz gug¢ kay-
naginiz olarak hizmet verebilecektir.
Normalde sebeke ile beslenen UPS,

hibrit 6zelligi ile glines panelleri, aku

ve jenerator gruplari ile beslenerek
kirsal bélgelerdeki mesken ve baz
istasyonlari icin de vazgegilmez bir
¢6zUm olacak sekilde tasarlandi.

“AYAGI YERE BASAN FIRMALAR
AYAKTA KALACAK”

Pek cok sektér solar ¢éziimlerini
artinyor. Buradan hareketle sizce
solar sektériint nasil bir gelecek
bekliyor?

Solar pazarinda balon bir ekonomi
olusmus durumda. Kendi is kolu
olmayan birgok firma buyuyen bu
sektdérde aktif rol almanin telasi ice-
risinde. Bir stire sonra bu firmalarin
gogu sektorden elini gekecek ve uzun
yillardir sektérde olan, ayagdi yere
basan firmalar ayakta kalacaktir.
Solar sektdriinde 2014 yilinda 50

MW civarinda lisanssiz GES yatiri-

mi tamamlandi. ik seneler igin bu
kapasiteler, ydonetmelikler ve ¢ikarilan
zorluklara, proseddrlere ragmen,

hi¢ de fena degil. 2015 yilinda 100-
150MW civarlarinda bir lisanssiz GES
kurulumu bekleniyor. Glines potansi-
yeli Avrupa ile kiyasla ¢gok yuksek olan
Ulkemizde bu kapasiteler gok dusuk
de olsa, emekleme dénemi igin kabul
edilebilir miktarlarda.

Almanya’da oldugu gibi ¢ati tzeri
uygulamalarda &zel tegvikler uygula-
nirsa milli mesele haline gelen ener;ji
sorunu buyuk élglide ¢dzilecek diye
gordltyor. Genel olarak solar sektor-
ndn 6nu agik. %100 yerli gunes paneli
ve invertdr Uretebilecek yatinmci-
larimiza kolayliklar saglanirsa hem
fiyatlar ucuzlayacak, hem de paramizi
yurtdisina kagirmak zorunda kalma-
yacagiz.

2015 yili solar hedeflerinizden
bahsedebilir misiniz?

2015 yili, Tescom Solar olarak, AR-GE
surecini tamamladigimiz urdinlerimizin

artik meyvelerini topladigimiz bir yil
olacak. Tescom olarak hentiz oturma-
yan bir pazarda ¢ok aceleci davran-
miyoruz. Sektdru yakinen takip edip
hazirliklarimizi tamamladik. Oldukga
buyulk potansiyeli olan solar sulama
sistemi ve hibrit ups sistemleri igin
calisanlarimiza ve bayilerimize teknik
egitimler diizenlendi.

2014 yihinda grup sirketlerimizin top-
lamda 2 MW civarinda bir kurulumu
mevcut. Off-grid uygulamalarda 1 MW
civarinda, sebeke baglantili sistem-
lerde de 5 MW civarinda bir proje
gercekleme hedefimiz var. Umarim
2015 yil hepimiz i¢in beklentilerimizi
gerceklestirdigimiz, mutlu ve gunesli
bir yil olur.

Ramazan Ozdemir kimdir?

ic Anadolu’nun sirin bir ili olan Kir-
sehir'de dtinyaya geldim. Ik ve orta
6grenimimi Kirgsehir'de tamamladim.
9-10 yaslarinda ilk kez geldigim
izmir'e kargl o dénemlerde bir hay-
ranlik olustu. Bu ilk intiba, hayatimin
geri kalaninda énemli bir rol oynadi.
Universite sinavini kazandiktan sonra
Dokuz Eylil Universitesi - Elektrik
Elektronik Muhendisligi’ni tercih ettim.
Zorlu gegen universite yillarindan
sonra gunun sartlarini degerlendi-

rip izmir'de kalmaya karar verdim.
Universite yillarinda “yenilenebilir
enerji” konularina oldukga ilgiliydim
ve hayalim olan meslegi yaptigim igin
kendimi bu anlamda kendimi sansli
hissediyorum. Tescom’da ikinci yilimi
dolduruyorum. Kisisel ve firma olarak
daha yapilacak ¢ok isimizin oldugu-
nun farkindayim.

Meslegimin henuz ilk senelerinde
aldigim sorumluluk ve is heyecani

ile “gunesli gtinlerin” oldukga yakin
oldugunu séyleyebilirim. K
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